Laat het Internet
Voor je Werken

Gepresenteerd door Ivo Abels




KORT EVEN
VOORSTELLEN

IVO ABELS

Ik ben op een missie...

Ik wil binnen 365 dagen, minimaal 1000
ondernemers helpen met het laten

groeien van hun business.



Wat ga ik je leren

Hoe je AUTOMATISCH klanten gaat
genereren

e Hoe je GRATIS bezoekers kan trekken naar je
website

e Hoe je van je website een ONLINE VERKOOP
KANAAL kan maken in plaats van een visite
kaartje

e Hoe je EFFECTIEF kan omgaan met je sales
& marketing tijd



De 4 pijlers van de Internet
Marketing Formule




Pijler #1
Oplossingen



Klanten zijn mensen.



En

Zijn op zoek naar
en



Jij hebt vaak de antwoorden en de
oplossingen, maar je moet ze alleen nog
in de juiste gieten en op het juiste

aanbieden.



Pijler #2
Vertrouwen en
Verlangen



Mensen kopen alleen maar van andere
mensen als ze In je hebben
en/of hebben naar jouw
product of dienst.



Maar hoe bouw je dan vertrouwen op?



Je bouwt vertrouwen op door
aan te bieden.



Je bouwt vertrouwen op door



Hoe krijgen klanten verlangen in mijn
producten of diensten?



Als je de kan wegnemen.



Hoe meer je kan wegnemen, hoe
meer ze Krijgen in jouw
oplossing.



Als ze door jouw oplossing kunnen



Je kan ze laten , doordat ze

sneller, makkelijker, eenvoudiger of

goedkoper kunnen leven, sporten of
werken.



Pijler #3
Automatisering



Door te
gaje besparen.



Door je te ga
je continue aantrekken.



Door je processen te automatiseren krijg
je ook de mogelijkheid om je
bedrijf te werken in plaats van e

bedrijf.



Processen moet niet om jou heen
draaien, maar om de



Pijler #4
Optimaliseren



Door continue te gaje
focussen op binnen je
proces waarmee je meer kan
behalen.



Door je knelpunten inzichtelijk te maken
Krijg je ook op je en kan je
eenvoudiger bijsturen.



Om te kunnen optimaliseren, moet je wel
gaan meten.



Want MIETEN = WETEN.



Op basis van onderbuikgevoel ga je niet
de juiste stappen maken om een
geoliede marketing machine te bouwen.



Samenvattend



Pijlers van de Internet Marketing Formule

3. GEAUTOMATISEERD

Door sales processen te
automatiseren ga je tijd
besparen en automatisch
leads genereren.

2. VERTROUWEN &
VERLANGEN

Mensen kopen alleen maar van
je als ze vertrouwen in je
hebben en verlangen hebben
naar je producten & diensten.




PRODUCEER
CONTENT




Waarde bieden

Relevante content in de juiste context



Klanten zijn Mensen

MENSEN ZIJN OP ZOEK NAAR OPLOSSINGEN

Je moet alleen de antwoorden en oplossingen in de juiste vorm en op het juiste moment
aanbieden.




FASES VAN HET KOOPPROCES

Type content Type content Type content
Blogs Ebooks Landingpagina's
Infographics Webinars Productpagina's
Video's Rapporten Demo's
Nieuwsberichten etc. E-mails

etc. etc.



CONTENT
PUBLICEREN




Eén Centrale Plek je Website

VO @ABELS

Laatste berichten

4 TACTIEKEN DIE JEDIRECT KUNT TOEPASSEN OM
JE (ONLINE) BUSINES: EN BOOST TE GEVEN




Website = Spinnenweb

ELKE PAGINA WORDT GEINDEXEERD DOOR GOOGLE

Google kijkt naar RELEVANTE CONTENT in de JUIST CONTEXT




CONTENT
DISTRIBUEREN




Vanuit de BRON je WEBSITE

Google Search

VO @ABELS




Krijg je traffic naar je WEBSITE

Google Search
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MAILINGLIJST
OPBOUWEN




The Money is In the List

Wanneer zijn mensen bereid om hun naam
en e-mail adres achter te laten?



Als ze 1ets waardevols
krijgen

Dan heb ik het niet over "schrijf je nu in
voor de nieuwsbrief”

maar over Ebook, Demo’'s, Webinars etc.



Mailinglijst

Een mailinglijst is de ruggengraat van je
BUSINESS



Internet Marketing Machine

Website

VO @ABELS

AUTOMATISCH KLAMNTEN GEMNEREREM

Ontdek hoe je automatisch klanten kan

Klanten
Bezoekers genereren met € O~ aan reclamebudget.

Dit ga ik je leren tijdens de GRATIS online seminar




MAILING
CAMPAGNES
STARTEN




Volledig geautomatiseerd

Na 2 dagen Na 3 dagen Na 5 dagen

o o e i oo ey o

Waardevolle informatie Waardevolle informatie Aanbod Waardevolle informatie



METEN =
WETEN




Bepaal je doelen

En meet je doelen



Owverzicht
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CONVERTEREN




Doel = Offerte / Contact

Vraag komt vanuit de lead omdat er
VERLANGEN & VERTROUWEN is

opgebouwd.



Hoi Ivo,
Ja hoor je kan me bellen op 06-

mwg

Jochem

Op di 5 jul. 2016 om 10:30 schreef <ivo@odooexperts.nl>:

Beste Jochem wvan engers,

7 dagen geleden heb je ons Odoo Ebook gedownload.

Uiteraard zouden wij je graag verder willen helpen met Odoo.

Ben jij volgende week telefonisch te bereiken?

Verneem graag van je.



OPTIMALISEREN




Odoo Ebook downloaden
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THE SALES FUNNEL (WITH20%IMPROVEMENT IN THE 4 LEVERS®)

LAST YEAR _oet¥TTIE THIS YEAR

Number of Prospects

x Conversion Rate (B)%* 30%

= Number of Clients 30

x Number of Individual Sales* 2

x Average Sales Value $* $2 00
=Total Sales $ $ 1 2,000
x % Profit* 10%

=Profit $ $1,200 $3,583 y




Meest gehoorde
bezwaren



Ik heb geen tijd

Tijd heb je ook niet, tijd moet je maken!

Het voordeel is dat je misschien de eerste
paar maanden geinvesteerd hebt in het
maken van content om vervolgens
automatisch klanten te krijgen.

Hoeveel tijd besteedt je nu aan marketing
& sales?

En wat levert het voor rendement op?



lk kan niet goed
schrijven

Als je zelf geen zin hebt of niet goed kan
schrijven (zoals ik), dan zijn er genoeg
mensen die het wel voor je kunnen doen.

Er zijn platformen zoals Freelance.com en
Textbroker.com waar je voor weinig geid
al content kan laten schrijven



Ik heb er geen
software voor

Er zijn op de markt verschillende software
pakketten die te gebruiken zijn. Gratis en
betaalde versies.

Ik zelf gebruik Odoo. Odoo biedt alle
mogelijkheden voor publicatie van
content, geautomatiseerde
mailingcampagnes, geautomatiseerde
sales, A/B testing, prospectfunnels etc.



Het werkt niet voor mij
branche/doelgroep

Waarom niet? Heb je het al getest?
Doe je concurrenten het al?

Zo niet, dan kan je helemaal een
voorsprong nemen



Ik heb geen
technische kennis

De meeste software pakketten zijn
tegenwoordig eenvoudig in gebruik dat je
het zelf kan doen. Mocht je toch nog hulp
nodig hebben, dan zijn er altijd
Freelancers en bedrijven die je graag
willen helpen.



Ik heb er geen
budget voor

Behalve je eigen manuren hoef je geen
budget te hebben om content te
produceren. Via Google (SEO) en social
media ontvang je GRATIS bezoekers. Ik
heb cases gedaan, waar we € 0,-- hebben
uitgegeven voor reclame.



Het is niet het
juiste moment

Het is nooit het juiste moment.

Doe het nu, anders doet iemand anders
het wel!



Nog andere
bezwaren?



Zo niet, LET's GET
STARTED



lk heb nog een vraag?




Waar kan ik jou mee helpen
om je business te laten
groeien?




Mail het mij via

of ga naar mijn website



mailto:ivo@ivoabels.nl
http://www.ivoabels.nl

Bedankt voor je aandacht
en je reactie!




